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Betrouwbaarheid

ledere organisatie die in Nederland
uit eigen initiatief beleggingspro-
ducten aanbiedt, moet in princi-
pe aangemeld zijn bij de Autoriteit
Financiéle Markten (AFM). Om be-

De evangelische wereld in Nederland
is opnieuw opgeschrikt door
berichten van financiéle oplichting.
In 2005 was het Rob Allart die de
gemoederen bezighield. Deze keer
kwam Erik Spruyt negatief in het
nieuws. Hij is inmiddels aangeklaagd B
voor frauduleuze handelingen en
de FIOD onderzoekt de zaak.

Gouden bergen werden er door
Spruyt beloofd. Een jaarlijkse rente
van vijftien procent of meer en

geen enkel financieel risico. Ook

zou er een deel aan goede doelen
geschonken worden. Jarenlang
ontvingen de investeerders keurig
hun rente. De investering leek zich

te bewijzen, totdat de uitbetalingen
vorig jaar stokten en enkele maanden
geleden helemaal ophielden.

Mensen die met NCI of SDI* in zee
gingen, hadden werkelijk het idee dat
het om een unieke constructie ging.
Het vertrouwen in de aanbieders

was zo groot dat men er duizenden
euro’s in durfde te investeren.

saties te waarborgen, is er de Wet op

Zucht naar geld

Het moet voor velen hebben
geklonken als een prachtig concept.
Christenen zouden hun tijd kunnen
investeren in het koninkrijk van
God, en over hun financiéle zaken
hoefden zij zich geen zorgen te
maken. Het is niet gezegd dat de
intentie van Spruyt verkeerd was,
maar in dit geval lijkt de zucht naar
meer geld voor een zorgeloze oude
dag toch te sterk te zijn geweest.
Torenhoge rentes kennen in de
financiéle wereld bijna altijd hun
prijs. Welke zekerheden kun je
inbouwen om te voorkomen dat je
wordt bedrogen? Hoe kun je wel
verantwoord investeren, zonder het
risico te lopen dat je spaargeld als
sneeuw voor de zon verdwijnt?
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het financieel toezicht (WFT). De AFM
controleert, in samenwerking met
De Nederlandsche Bank, of deze or-
ganisaties zich houden aan de WFT.
Wanneer je een financieel product
aangeboden krijgt, moet je er dus al-
tijd alert op zijn of de instelling be-
kend is bij de AFM. Eén telefoontje




of een blik op de website van de
AFM kan veel verheldering bieden.
Wanneer een beleggingsmaatschap-
pij gevestigd is in het buitenland,

is het zeker belangrijk om alert te
zijn. Zij zijn vaak veel moeilijker
na te trekken. Zo kunnen de taal
en het vakjargon een grote hinder-
nis zijn om zelf een goede research
te verrichten. Ook vallen zij niet al-
tijd onder het toezicht van de AFM.

Informatieplicht

Besluit je in te gaan op een aan-
bod van een bepaald financieel
product, dan is de aanbieder ver-
plicht een prospectus aan te bie-
den waarin uitleg wordt gegeven
over het beleggingsobject. Bij een
complex financieel product is de
aanbieder tevens verplicht om je
een financiéle bijsluiter te geven,
waarin het risico van de belegging
zichtbaar wordt. Al deze informa-
tie geeft je een compleet beeld van
het product waarin je investeert.

Erkend financieel adviseur
Een erkend financieel adviseur
beschikt over een opleiding tot
financieel adviseur! Het lijkt van-
zelfsprekend, maar niets is minder
waar. Veel financiéle dienstverle-
ners beschikken niet over (de be-
nodigde) opleidingen om klanten

te mogen voorzien van gedegen
financieel advies. Het komt nogal
eens voor dat mensen hobbymatig
financieel advies geven aan vrien-
den en bekenden. Het feit dat ze ge-
interesseerd zijn in de financiéle we-
reld, betekent nog niet dat ze er ook
daadwerkelijk verstand van hebben.
Dit laatste lijkt zich ook te hebben
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voorgedaan bij Spruyt. Het lijkt alle-
maal ‘te goeder trouw’ te zijn begon-
nen. Wellicht is hijzelf ook de dupe
geworden. Maar er worden niet voor
niets strenge eisen gesteld aan finan-
cieel adviseurs. Beleggingsadviseurs
kunnen zich laten registeren bij het
Dutch Securities Institute (DSI) na-

dat zij voldoende kennis en erva-
ring opgedaan hebben. Financiéle
planners kunnen zich aansluiten bij
het register van de MFP of FFP als
zij zijn afgestudeerd aan de oplei-
dingen Federatie Financieel Planner
(FFP) en Master in Financial Planning
(MFP). Om de registratie te behou-
den, moeten zij elk jaar aantonen

nog in aanmerking te komen voor
hun registratie. Heeft een adviseur
niet de benodigde diploma’s, dan

geldt wederom: wees op uw hoede!

Garantie

Als een bank die onder toezicht staat
van De Nederlandsche Bank, failliet
gaat, krijgt de rekeninghouder altijd
zijn spaargelden terug tot een be-
paald maximum. De Nederlandsche
Bank staat garant voor de inleg van
de spaarder van de betreffende bank.
Dit doet De Nederlandsche Bank
dan ook alleen maar bij banken die
aan alle strenge eisen voldoen.

Ook dubieuze organisaties geven



garanties. Het probleem hiervan is
dat wanneer het echt fout gaat, ze
geen middelen hebben om aan hun
verplichtingen te voldoen. Vaak is
het geld allang weggesluisd en kun-
nen de investeerders ernaar fluiten. Je
mooie overeenkomst is in zo'n geval
niets meer waard en je kunt je ner-
gens op beroepen. Let vooral op bij
beleggingsinstellingen die een inleg
vragen met een minimum van

€ 50.000,-. Deze vallen namelijk niet
onder toezicht van de AFM en hier-
door valt de belegging geheel on-

der je eigen verantwoordelijkheid.

Reéel rendement

Wie wil er nu niet 15% rente op

z'n spaargeld ontvangen? ledere
hardwerkende burger zou dat
geweldig vinden. Op dit moment

is de rente die wordt gegeven op

een spaarrekening, ongeveer drie

of vier procent. Staatsobligaties

zijn veilig en leveren een iets hoger
rendement. Ga je daadwerkelijk
beleggen in aandelen, dan stijgt

met het rendement ook het risico.
De bank kan je precies laten zien
wat de behaalde resultaten van

de betreffende beleggingen in het
verleden zijn geweest. Toch zegt

dat niet zoveel over wat er in de
toekomst met de waarde van die
aandelen zal gebeuren. Fen adviseur
zal altijd samen met de klant een
risicoprofiel bepalen. Daarmee wordt
inzichtelijk welk risico je kunt en
wilt dragen. Ook zal de adviseur
altijd adviseren het risico te spreiden.
Dus niet alle eieren in hetzelfde
schaaltje leggen, maar verdelen.
Beleggingen met de belofte van hoge
rendementen gaan vaak gepaard met

mooie sprookjes. Verhalen als ‘dat

er op bepaalde gebieden veel kos-
ten aan de strijkstok blijven han-
gen en dat men nu jets heeft gevon-
den waarbij daar slim gebruik van
gemaakt kan worden’ doen het altijd
erg goed. Voor iemand die niet thuis
is op de financiéle markt, klinkt het
bijzonder aantrekkelijk en geloof-
waardig. Ook exotische beleggingen,
zoals vastgoed of natuurproducten in
het buitenland, doen het vaak goed.

Geschrokken

Veel beleggers zijn geschrokken toen
in 2000 veel beleggingen in waar-

de afnamen. Sommigen zijn in deze
tijd de helft van hun geld kwijtge-
raakt. Vreselijk! Maar de beurs heeft
zich behoorlijk hersteld. Beleggers in
aandelen die een deel waren kwijtge-
raakt, hebben dat in veel gevallen al-
weer terug kunnen verdienen. Helaas
zijn beleggers die al hun geld in par-
tijen zoals NCI hebben gestoken,

nu wellicht alles kwijt. En dat kan
nooit meer worden terugverdiend.

Conclusie

Als je echt zekerheid wilt voor

je spaargeld, zet het dan op een
spaarrekening bij een bank die onder
toezicht staat van De Nederlandsche
Bank, of beleg het in (Nederlandse)
staatsobligaties. Wil je graag een
hoger rendement op je spaargeld
ontvangen, bedenk dan dat er een
risico wordt gelopen. Een goede
adviseur zal met je bespreken hoe
groot het risico in jouw persoonlijke
situatie kan en mag zijn. Aan de
hand van dit profiel zal de adviseur
een gedegen advies uitbrengen.

Belangrijke en eenvoudig

te herkennen kenmerken
van dubieuze financiéle
instellingen zijn:

e de onwaarschijnlijk hoge rende-
menten die geboden worden;

het verhaal lijkt ‘te mooi om waar
te zijn’ en is dat feitelijk ook;

de organisatie is gevestigd in het
buitenland en moeilijk na te gaan;
er is geen financiéle bijsluiter
en/of prospectus;

hoe hoger het rendement,

hoe groter het risico;

de aanbieder is niet aangesloten
bij een overkoepelende autoriteit;
er is sprake van een minimale in-
leg van € 50.000,- of meer;

de aanbieder beschikt niet over
de vereiste opleiding en diplo-
ma’s en begeeft zich daarmee

in een vakgebied waar hij on-
voldoende kennis van heeft;

de aanbieder is een goede ken-
nis, een gerespecteerd per-

soon binnen zijn persoon-

lijk vakgebied en/of netwerk;

de aanbieder overtuigt de klant’
ervan al zijn vermogen in de
belegging te investeren, er is

dus geen spreiding van risico;

als geheimhouding wordt
gevraagd, is er meestal

iets te verbergen;

de indruk wordt gewekt dat

je bent uitverkoren voor

deze bijzondere deal;

de aanbieder dringt erop aan om
zo snel mogelijk te tekenen.

*

NCI - Nordic Capital Investment
SDI - Stichting Dutch Investment

NUTTIGE ADRESSEN:

De Nederlandsche Bank
telefoon 020 - 52 49 111
www.dnb.n/

Autoriteit Financiéle Markten
telefoon 0900 - 540 05 40
www.afm.nl

Dutch Securities Institute
telefoon: 020 - 620 12 74
www.dsi.nl

Vereniging Federatie Financieel Planner
telefoon: 035 - 542 75 38
www.vffp.nl

Register Masters in Financial Planning
www.registermfp.nl
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