vertrouwen Zzijn

Zoeken naar echt houvast in on.

Het zal u niet ontgaan zijn de afgelopen tijd: er heerst een
financiéle crisis in de wereld. Ook wel bekend als de kredietcri-
sis. Maar hoe is het met de kredietcrisis in uw leven gesteld?
Of kan ik beter spreken van een vertrouwenscrisis? Leeft u uit
vertrouwen of wordt u nerveus van al het nieuws rondom deze

financiéle crisis?

Hoe gaan we hier nu als gelovigen mee om? Waar halen we onze
zekerheid vandaan? We kunnen vroom zijn in ons antwoord op
deze vraag, maar laten we het niet mooier maken dan het is.

Durven we werkelijk te vertrouwen op onze Vader? Dat Hij voor

ons zorgt, elke dag opnieuw?

In dit artikel wil ik u heel graag
meenemen ‘in de financiéle wereld’.
Een klein kijkje in de keuken. Want
wat is er nu eigenlijk precies aan de
hand? Waarom wordt er gesproken
van een crisis? Ik zal proberen u wat

te schrikken met ingewikkelde finan-
ciéle termen. Zelfs wanneer u geen
enkele affiniteit met de financiéle
sector hebt, geloof ik dat het toch
belangrijk is om te begrijpen wat er
werkelijk aan de hand is. Zo kunt

dat u, door het lezen van dit artikel,
oprecht vol vertrouwen de toekomst
tegemoet kunt zien. Dat de informa-
tie die u leest, u zal helpen de juiste
keuzes te maken op financieel gebied.
En bovenal dat u dankbaar bent dat u
een Vader hebt die graag en uit liefde
voor u zorgt. Elke dag opnieuw! Want
wij weten: Wie op de HEER vertrouwt
is als de Sionsberg, die onwankelbaar
vast staat voor eeuwig (Psalm 125:1).

Het ontstaan van

de kredietcrisis
Ik noem u enkele headlines uit de

financiéle crisis, die uitgebreid in de

media aan de orde zijn geweest en

voor grote onrust zorgden. U bent

vast een van onderstaande items

tegengekomen in uw krant of tijdens

een televisie-uitzending:

1. Sinds augustus 2007 dalen de
aandelenkoersen fors

2. In oktober 2008 daalde de AEX
met 25% in één week

3. Spaargeld lijkt niet meer veilig,
want verschillende banken gaan
failliet

4. De Nederlandse overheid koopt
Fortis op voor 16,8 miljard

5. Twee weken later nam de Neder-
landse overheid ook een belang
in ING Groep, in de vorm van
kernkapitaaleffecten ter hoogte
van 10 miljard

6. Kort daarop kregen ook Aegon en
SNS Reaal een kapitaalinjectie van
de overheid

7. Banken durven elkaar onderling
nauwelijks meer geld uit te lenen.
De Nederlandse overheid stelt
zich voor 200 miljard garant voor
interbancaire leningen

Foto’s belangrijke zaken uit te leggen die ten  u zich beschermen tegen de onrust Dit zijn slechts een paar voorbeel-
Peter de Bruijne. grondslag liggen aan de kredietcrisis die de media veroorzaken, en er uw den. Samengevat kunnen we zeker
enJoAerts. in deze wereld, zonder u al te veel af eigen beeld bij vormen. Mijn wens is concluderen dat er sprake is van een
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financiéle crisis, zowel in Nederland
als in de rest van de wereld.

Een crisis ontstaat niet vanzelf. Er
gaat een proces aan vooraf. Misschien
denkt u: Ik zet mijn spaargeld op de
bank en ontvang er rente over. Dat
geld staat daar prima! Maar hebt u
enig idee wat er met uw geld gebeurt
terwijl u het ‘op de bank zet'?
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Spaargeld

Vroeger was het zo dat men
zijn of haar spaargeld bij een bank
bracht. De bank keerde daar dan een
rentevergoeding over uit. Ondertus-
sen leende de bank het spaargeld uit
tegen een hoger rentetarief dan dat de
spaarder over zijn spaargeld ontving.

Hoe groter het risico, hoe hoger het
rentepercentage en daarmee de winst.
Een hypotheek is een lening waar een
onderpand tegenover staat. Hierdoor
is er een relatief laag risico en dat
betekent dat er een kleinere marge
tussen de rentetarieven is.

Op deze manier kon er vroeger
eigenlijk alleen geld worden uitge-
leend als er voldoende spaargeld in
beheer werd gegeven, als de bank zelf
eigen geld had of als er een uitstaande
lening werd ingelost (terugbetaald).

Hypotheken

Het inlossen van een lening duurt
meestal jaren. Vaak willen banken lie-
ver eerder dit geld opnieuw gebruiken.
Door een (hypothecaire) lening weer
door te verkopen, is het mogelijk om
het geld alweer te gebruiken voordat
een lening wordt ingelost. En om
dit doorverkopen op grotere schaal
mogelijk te maken en tevens het risico
te spreiden, ging men de hypotheken
‘bundelen’. De banken maken dan als
het ware ‘pakketjes’ of ‘mandjes’ van
een aantal hypothecaire leningen.
De mandjes met hypotheken worden
doorverkocht als beleggingen, bijvoor-
beeld aan andere banken, pensioen-
fondsen of zogenaamde hedgefond-
sen. Men noemt dit doorverkopen
‘securitiseren’.

Juist het doorverkopen of securiti-
seren van de gebundelde hypotheken
heeft voor een belangrijk deel de
wereldwijde kredietcrisis veroorzaakt.
Waarom? Ik zal proberen het uit te
leggen. De hypotheekmandjes of
-pakketjes bestaan uit hypotheken
van verschillende huiseigenaren. Nu
is het zo dat de een nauwelijks de
rente kan betalen, en de ander slechts
een kleine hypotheek hoeft af te slui-
ten en een deel uit eigen vermogen
betaalt. De risico’s verschillen dus per

Mijn wens
is dat u,
door het
lezen van
dit artikel,
oprecht vol
vertrouwen
de toekomst
tegemoet
kunt zien.
Dat de
informatie
die u leest,
u zal helpen
de juiste
keuzes te
maken op
financieel
gebied.

| 4




hypotheek. Er zijn risicovolle mandjes
en tamelijk ‘veilige’ mandjes. Het
wordt extra gecompliceerd doordat
meerdere mandjes worden samen-
gevoegd en doorverkocht. Daardoor
wordt de werkelijke waarde van de
verstrekte leningen moeilijk vast te
stellen. Van een mandje van tien
hypotheken kun je nog precies weten
welke waarde de huizen vertegen-
woordigen, maar als je tien van die
pakketjes hebt met in totaal honderd
huizen, wordt dat een stuk moeilijker.

Daar komt nog bij dat de hypotheek-
mandjes ook tussen verschillende
landen wereldwijd werden doorver-
kocht. Het is dus goed mogelijk dat er
bij doorverkoop (securitisering) veel
meer betaald is voor een onderpand
dan wat het werkelijk waard is. In
sommige gevallen zal er gewoon
‘gebakken lucht’ verkocht zijn omdat
er een levendige handel ontstond met
risicovolle mandjes.

Zolang het goed gaat en de waarde
van de huizen blijft stijgen, wordt de

bank er alleen maar beter op. En dat
geldt ook voor de beleggers. Als er dan
toch een huis verkocht moet worden
omdat de eigenaar het niet meer op
kan brengen, is de opbrengst meestal
wel voldoende om de hypothecaire
lening af te lossen.

De crisis...

In 2007 kwam aan het licht dat er
in de Verenigde Staten veel hypothe-
ken waren afgesloten zonder te kijken
naar de financiéle draagkracht van de
bewoners. Hypotheken aan mensen
bij wie het risico groot is dat ze de
maandlasten niet kunnen of willen
betalen, worden subprime-hypothe-
ken genoemd. In 2006 bedroeg dit
aantal twintig procent van het totaal
aantal afgesloten hypotheken in de
Verenigde Staten. Het overgrote deel
hiervan bestond uit een variabele
rente, meestal met een extra lage rente
voor de eerste jaren. Toen de rente be-
gon te stijgen, konden veel huizenbe-
zitters de maandelijkse rente niet meer
betalen. Amerikanen die hierdoor in
de problemen kwamen, werden zo
genoodzaakt hun huis door de bank
te laten verkopen. Dit noemt men
‘executieverkoop’. De ‘executiewaarde’
van een huis is doorgaans een stuk
lager dan de gewone marktwaarde,
en zelfs vaak lager dan de afgesloten
hypothecaire lening. En zo blijft de
uit zijn huis gezette bewoner met een
restschuld zitten. En omdat deze men-
sen al in financiéle problemen zijn,
kunnen ze de restschuld vaak niet
meer terugbetalen. Het gevolg is dat
de bank niet het volledig uitgeleende
bedrag terugkrijgt en een verlies
moet incasseren. In Nederland komt
executieverkoop weinig voor. Maar in
de Verenigde Staten zijn nu op grote
schaal huizen tegen de executiewaar-
de verkocht, en zo werden alle huizen
in Amerika minder waard. Ook men-
sen zonder een financieel probleem
gingen hun huizen tegen lagere prij-
zen verkopen om er snel vanaf te zijn
uit vrees voor nog verdere daling. Dat
gebeurt als mensen alle vertrouwen in
de toekomst en in de overheid verlie-
zen. Met name de regering-Bush heeft
mensen gestimuleerd om huizen te
kopen. De inmiddels beruchte Ameri-
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kaanse hypotheekbanken Freddie Mac
en Fannie Mae (nota bene semiover-
heidsinstellingen) werkten hard mee
aan de verstrekking van hypotheken
aan de risicovolle subprime-markt.

Nederlandse situatie

Terug naar Nederland: ook in ons
eigen land werden van de hypo-
theken mandjes samengevoegd en
wereldwijd doorverkocht. Hierdoor
konden banken meer hypotheken
aanbieden. De concurrentie binnen
de Nederlandse hypotheekmarkt steeg
daardoor. Om in die concurrerende
markt toch een hoger marktaandeel
te kunnen krijgen, verlaagden banken
hun marge. Inmiddels is het doorver-
kopen of securitiseren van hypothe-
ken veel minder populair. De banken
krijgen aanzienlijk minder voor hun
hypotheekmandjes, waardoor het
financieel niet meer aantrekkelijk is.
En er wordt natuurlijk veel kritischer
gekeken naar wat er daadwerkelijk in
de mandjes zit. Een belangrijke hypo-
theekverstrekker als GMAC, die veel
aan securitisatie deed, is in Nederland
al maanden helemaal gestopt met
het aanbieden van hypotheken aan
nieuwe klanten. Andere financiéle
instellingen die veel aan securitisatie
deden, hebben inmiddels hun renteta-
rieven zo sterk verhoogd dat niemand
momenteel een hypotheek bij hen wil
afnemen. De concurrentie op de Ne-
derlandse hypotheekmarkt is hierdoor
de afgelopen maanden weer sterk
gedaald. Banken kunnen daarom hun
marges weer verhogen. Dat is de reden
dat een rentedaling van de Neder-
landse Centrale Bank op dit moment
niet direct een renteverlaging voor de
consument oplevert.

Niet in Nederland?

Praktijken die zich in de Ver-
enigde Staten hebben afgespeeld op
de subprime-markt, zullen zich in
Nederland niet zomaar voordoen.
Maar natuurlijk zijn we een klein land
en hebben onze grotere buurlanden
ook grotere problemen. Dus een soort
welvaartseiland bestaat niet. Toch
zijn er in ons land goede financiéle
regels die de burgers beschermen
tegen hypotheken die te hoog zijn

in verhouding tot hun inkomen. Die
regels zijn overigens minder streng
dan die voor het afsluiten van een
gewone lening. Dus ieder draagt nog
steeds zelf verantwoordelijkheid voor
de eigen financiéle keuzes.

ledere financieel adviseur in Ne-
derland heeft ook te maken met een
zorgplicht. Dit houdt in dat een advi-
seur hoort na te gaan of het adviseren
van een bepaalde hypotheek of lening
verantwoord is. Men kijkt hierdoor
strikter naar inkomens en de gevolgen
bij een eventuele réntestijging.

Wantrouwen

In 2007 is pas echt duidelijk
geworden hoe groot het risico van
subprime-hypotheken was. De po-
pulariteit van hypotheekmandijes is
vanaf toen sterk afgenomen en daar-
mee hun waarde. Wereldwijd hebben
financiéle instellingen er veel geld in
belegd en moesten er miljarden wor-
den afgeschreven op deze gekochte
hypotheekmandjes, in het bijzonder
binnen de subprime-markt.

Omdat de banken van elkaar niet

Hebzucht

Een bekende grote valkuil. Mede
door hebzucht heeft deze financiéle
crisis zover kunnen komen. Beleg-
gers willen graag hoge rende-
menten behalen. Hooggeplaatste
functionarissen bij banken willen
hun gestelde doelen behalen om
hun bonus te verwezenlijken. En
spaarders hebben de neiging om
voor soms zelfs enkele tienden van
procenten naar een bank als Icesafe
te gaan, zonder zich voldoende
voor te laten lichten wat bijvoor-
beeld de betrouwbaarheid van een
dergelijke financiéle instelling is.
Natuurlijk is er voor veel mensen
ook de verleiding om voor het
maximale te gaan: een zo groot
mogelijk huis tegen het maximale
hypotheekbedrag, wat uiteindelijk
toch niet helemaal reéel is, gezien
het besteedbaar inkomen.

wisten hoeveel de werkelijke waarde
van de hypotheekmandijes was, en
ook niet weten hoeveel er in Ame-
rikaanse subprime-hypotheken is
geinvesteerd, ontstond er tussen de
banken onderling wantrouwen. Om-
dat ze bang waren dat andere banken
er te veel in hadden geinvesteerd en
daarom failliet zouden kunnen gaan,
durfden veel banken niet meer aan
elkaar uit te lenen.

Het tussen banken onderling uitle-
nen van geld is erg belangrijk om alle
financi€le instellingen goed draaiende
te houden. Het ene moment heeft
een bepaalde bank geld nodig, terwijl
een andere bank dan juist wat geld
‘over’ heeft. Fen ander moment kan
dat precies andersom zijn. Het biedt
dan voor beide partijen voordeel om
op die momenten geld te lenen of uit
te lenen. Dat banken altijd kunnen
beschikken over voldoende geld is
noodzakelijk om bijvoorbeeld te
lenen aan bedrijven die investeringen
moeten doen. Dit is de reden dat de
kredietcrisis grote gevolgen heeft voor
de economie.

Maar er ontstond niet alleen wan-
trouwen tussen de banken onderling,
0ok het vertrouwen van consumenten
in de banken nam af. Ook zij waren
bang dat de bank failliet zou gaan en

dat ze dan hun spaargeld kwijt zouden

raken. Veel spaargeld werd daarom
opgenomen. Banken belanden door
de hele toestand in een neerwaartse
spiraal en gaan uiteindelijk failliet
of hebben enorme kapitaalinjecties

nodig van de overheid om het hoofd

boven water te houden.

Hier op
aarde
spreekt
men van
miljarden
die lijken te
verdampen.
In de hemel
zijn de
straten nog
steeds van
goud!!
Daar kan
zelfs het
hoofdkan-
toor van

de ING in
Amsterdam
niet aan

tippen.
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Vertrouwen in economie

De gevolgen van de huidige crisis
worden steeds meer zichtbaar om
ons heen. Huizen staan bijvoorbeeld

langer te koop en huizenprijzen dalen.

In het derde kwartaal van 2008
zijn er 13 procent minder huizen
verkocht dan een jaar eerder. Ook is
het afgelopen jaar voor het eerst sinds
1990 de prijs van een gemiddelde
woning gedaald met 0,3 procent.

Logischerwijs zou het helemaal
niet nodig zijn dat de waarde van hui-
zen daalt. Er is nog steeds vraag naar
huizen, de huizen zijn nog even mooi,
de hoeveelheid grond is nog gelijk. De
enige reden dat de prijzen toch dalen,
heeft alles te maken met vertrouwen.
Mensen gaan door alle sombere
berichten afwachten. Men stelt keuzes
als de aanschaf en/of verkoop van een
huis zo lang mogelijk uit.

Het is een belangrijke taak van de
overheid om het vertrouwen in de
economie van de ‘gewone burger’ te
herstellen. Dit vertrouwen is nodig
om de economie draaiende te houden,
want dat is de ‘basis’ van ons financi-
ele bestaan.

De overheid doet er van alles aan
om het vertrouwen in de economie
terug te krijgen. Daarom investeert de
Nederlandse overheid ook miljarden
in banken als bijvoorbeeld Fortis en
ING Groep. Helaas is er nog geen
positieve tendens waar te nemen in
het consumentenvertrouwen.

Vertrouwen op God
Wat een somber verhaal zou dit
zijn als wij niet de Bijbel hadden
die ons leert om altijd vertrouwen
te hebben. God is de basis van ons
vertrouwen.
Een prachtig vers dat gaat over ver-
trouwen staat in de Hebreeénbrief:
‘Laat uw leven niet beheersen door
geldzucht, neem genoegen met wat
u hebt. Hij heeft immers zelf gezegd:
“Nooit zal Ik u afvallen, nooit zal Ik
u verlaten,” zodat we vol vertrouwen
kunnen zeggen: “De Heer is mijn hel-
per, ik heb niets te vrezen. Wat zouden
mensen mij kunnen doen?”’ (13:5-6).
De Bijbel leert ons dat vertrouwen
alles met geloven te maken heeft. In
het Oude Testament komen we het
woord vertrouwen tegen als ‘aman’;
dit is hetzelfde stamwoord als wat ge-
bruikt wordt voor geloven. Net als ons
woord amen. ‘Ik geloof het!” Dit woord
kan ook vertaald worden als ‘je laten
dragen’. Zoals een adelaar zijn jong
uit het nest duwt en vervolgens onder
hem vliegt en hem opvangt wanneer
het niet meer gaat. Geen moment laat
God ons alleen. Hij was er en Hij is
er. Altijd!

Geloof

In het Nieuwe Testament komen

we voor vertrouwen ook een woord
tegen dat tevens het grondwoord is
voor geloven: pisteuo.

Zo laat Gods Woord ons duidelijk

zien dat geloven en vertrouwen hand
in hand gaan. Vertrouwen geeft ons
moed en hoop. En de Bijbel zegt zelfs:
het maakt ons gelukkig! Dat kunnen
we lezen in Psalm 40:4: ‘Gelukkig de
mens die vertrouwt op de HEER!’

Geen angst

Wij hoeven niet bang te zijn voor
de negatieve geluiden van een krediet-
crisis. Natuurlijk moeten we wijs zijn
in het maken van keuzes op financieel
gebied. Daar hebben we ons verstan-
delijk vermogen voor. We kunnen
goed advies vragen aan betrouwbare
mensen, mensen met kennis van
zaken. Zoek naar de juiste raadgevers
en laat zorg nooit de heer van je hart
worden. Hier op aarde spreekt men
van miljarden die lijken te verdam-
pen. In de hemel zijn de straten nog
steeds van goud!!

Volkslied

Zelfs ons volkslied wijst ons op wie
wij willen vertrouwen. Dus zing het
gerust uit volle borst wanneer onrust
zich van u meester probeert te maken.

‘Mijn schild ende betrouwen zijt
Gij, 0 God, mijn Heer! Op U zo wil ik
bouwen, verlaat mij nimmermeer!’

Jeremia

Een bijzonder staaltje van ver-
trouwen in roerige tijden vinden
wij bij de profeet Jeremia. Terwijl hij
profeteerde dat de Chaldeeén het land
Juda zouden bezetten
(Jeremia 32:4), kocht
hij toch een akker
omdat God beloofd
~ had: ‘Eens zullen in dit
~ land opnieuw akkers,
| huizen en wijngaarden
worden gekocht’ (vers
15). Laten wij daarom
ons vertrouwen stellen
in de beloften van God.
Dat geeft echt houvast
in onzekere tijden. Door
het ingezakte vertrou-
_ wen hebben wij letterlijk
ons krediet verloren,
maar het offer van Jezus
leert ons dat er hoop is,
al is onze schuld nog

0 groot. -
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